Virtual Sales
& Real Estate XR

REnderia e la piattaforma per Agenzie Immobiliari, developer e brand di
arredamento. Progettata da Vection Technologies e Natuzzi, REnderia
combina tecnologie VR e Al di eccellenza con un catalogo di arredi
certificato per offrire ai potenziali acquirenti un'esperienza di vendita
immersiva e unica.

Supera i limiti dell’home staging fisico, distinguiti dalla concorrenza e
accelera il tuo ciclo di vendita con REnderia.

Sfide

Clienti indecisi e cicli di vendita troppo lunghi: foto, rendering statici e
planimetrie non bastano piu. | buyer faticano a immaginare gli spazi
(soprattutto su immobili su carta o da ristrutturare), rallentando le
decisioni.

Home staging fisico costoso e poco scalabile: allestire un immobile
comporta costi elevati, tempi lunghi e logistica complessa.

Difficolta nel differenziarsi dalla concorrenza: agenzie e sviluppatori
competono sugli stessi portali con strumenti simili. Senza innovazione,
I'offerta perde valore percepito.

Clienti sempre piu orientati all’esperienza: il mercato si aspetta
esperienze immersive, interattive e personalizzabili. Molte realta non sono
ancora attrezzate per offrirle.

Showroom fisici con limiti strutturali: i brand di arredamento non
possono esporre tutte le configurazioni, finiture e combinazioni possibili.
Lo spazio limita le vendite.

Percorso di acquisto frammentato: visione dell'immobile e scelta

dell'arredo avwvengono in momenti separati, riducendo coinvolgimento ed
opportunita di cross-selling.

Soluzione

La piattaforma combina tecnologie VR e Al per trasformare ogni immobile in
un'esperienza immersiva, interattiva e personalizzabile. senza competenze
tecniche.

Generazione automatica di esperienze VR: crea scenari immersivi di alta
qualita con un solo click, senza budget significativi o competenze avanzate.

Qualita visiva di eccellenza: garantisce un fotorealismo straordinario per
ambienti e prodotti.

Layout guidato da Al e arredamento automatico: |'assistente Al integrato
semplifica I'nome staging, aiutando 'utente a trovare lo stile e il layout
migliori, testando centinaia di combinazioni.
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REnNnderia include brand di arredamento
selezionati, trasformando la visita virtuale
degli immobili in un’esperienza completa
e “shoppable”, in cui i clienti possono
esplorare e interagire con arredi reali.
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Vantaggi principali

m ACCELERA IL CICLO DI VENDITA: LA REALTA VIRTUALE IMMERSIVA
RENDE LA PRESENTAZIONE DEGLI SPAZI PIU CHIARA E
COINVOLGENTE, RIDUCENDO LE FRIZIONI NEL PROCESSO
D'’ACQUISTO E OTTIMIZZANDO TEMPI E RISORSE COMMERCIALIL.

RIDUCE | COSTI: SUPERA LE SPESE DELL'HOME STAGING FISICO E
DELLE ESPERIENZE VR TRADIZIONALMENTE COSTOSE.

DIFFERENZIA IL TUO BRAND: RENDERIA VALORIZZA IL TUO BRAND
OFFRENDO UN'ESPERIENZA PREMIUM CHE ATTRAE | BUYER E
AUMENTA LE PROBABILITA DI ACQUISIRE MANDATI DI VENDITA.

CATALOGO DI ARREDI CERTIFICATO: RENDERIA INCLUDE AZIENDE
DI ARREDAMENTO SELEZIONATE, TRASFORMANDO LA VISITA
IMMERSIVA DELL'IMMOBILE IN UN'ESPERIENZA COMPLETA E
“SHOPPABLE".

Use Cases: Agenzia di Real Estate

VISITA IMMERSIVA DELLIMMOBILE S

Dai progetti su carta agli interventi
di ristrutturazione, REnderia
permette di vivere gli spazi con una
chiarezza senza precedenti,
creando coinvolgimento emotivo e
senso di appartenenza grazie alla
personalizzazione degli arredi in
tempo reale.

GENERAZIONE DI ASSET
MARKETING

REnderia crea tour virtuali a 360°
pronti per valorizzare la
presentazione degli immobili sui
siti web e sui portali immobiliari di
developer e costruttori.

Use Cases: Brand di Arredamento

SHOWROOM VIRTUALE

RENnderia consente ai brand di
arredamento di superare i limiti
fisici, estendendo virtualmente lo
spazio espositivo.

La personalizzazione dei prodotti in
tempo reale permette ai consulenti
di vendita di ispirare e guidare i
clienti attraverso ogni possibile
configurazione.
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REAL ESTATE E VENDITE ARREDAMENTO
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